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為您打造高品質
品牌形象

文/惠达副总编辑 张刚豪

持續以高品質撰寫企業成功故事的義大利扣件機械設計、開發和製造領導大廠Sacma今年以

全新的企業l ogo形象迎接成立80周年的喜悅，同時也積極拓展在持續成長中亞洲市場的業務。  

義大利製造　全球在地化服務

已經在歐洲市場佔有穩固地位數十年的Sacma集團主要由

Sacma、 Ingramatic、OBM和Tecno Lift公司共同組成。旗下

機械產品不僅供應歐洲，也已經在歐洲、美國、巴西、俄羅斯、

土耳其和中國陸陸續續設立在地服務據點和技術中心來提

供全球客戶相關支援。 

在成立80週年之際，Sacma更在中國無錫成立全新佔地800

平方公尺的分公司，配置有專業的銷售和售後服務團隊來服

務在中國本地有扣件生產廠的外國和中國企業。售後服務團

隊主要專注在提供保養支援以及訓練在地的機器操作用戶。

此外，全新的據點也將提供零件倉儲以及新技術的展示空間。 

為了滿足中國製造商的需求，2019年Sacma集團推出 「工具

製造工程支援服務」，目的是在產品開發流程中提供末端用

戶從工具製造設計到產品最佳化的協助。這套服務主要由一

群具備數十年扣件研發和生產經驗的冷成型專家所主導。  

簡潔設計及整合化機台

Sacma機械的優異品質反映在其難以超越的整合式設

計和聰明的空間利用，且Sacma的整合式成型機能夠在同

一台機器上生產出經過冷成型、倒角和搓牙三道程序的成

品。

Sacma集團董事長Valeriano Rampezzotti 表示：「製

造成本一年比一年高，因此企業需要聰明地投資在高效

率機台上。我指的是企業必須有前瞻性，如果你擁有一台

Sacma機械，這就意謂，你不必買10台甚或20台他牌機械，

避免不必要的高額運作和持有成本。另一方面，使用我們

的機台，你就可以一次完成所有加工流程。也就是說，你毋

須再為成型、輾牙和倒角等流程分別採購機器。我相信這

也是為什麼我們的全球客戶在談到如何節省長期成本時

總是把Sacma列入唯一的考慮清單的主因。」 

滙達採訪團隊參訪SACMA總部與董事長Valeriano Rampezzotti等主管相見歡。
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文/惠达副总编辑 张刚豪

讓競爭者望之項背的品質

Sacma的機台使用於生產關鍵的冷成型部件，從螺栓到只有透

過多工位成型流程才有可能產出的高公差淨形零組件都有。  

   Rampezzotti董事長表示：「我們的客戶服務全球頂尖汽車相

關品牌，可靠度是他們的最優先考量，因此Sacma是他們最佳的選

擇。在我們的工廠，我們使用瑞士、日本和義大利的CNC設備來搭

配我們完美整合的製造流程，我們是業界唯一一家可以100%在廠

內生產機械零組件的製造商。除此之外，我們使用具備最傑出機

械性質且具最佳品質的料材，更別提我們為了強化產品的長期性

能還進行熱處理和表面處理，包括滲氮、硬化。身為董事長，提供

最佳多工位冷成型機台一直是我們持續的承諾和義務。」

為冷成型產業而生的完整產品方案

Sacma是目前市場上唯一可以提供完整扣件產業用成型

設備(例如: 整合式螺絲螺栓成型機、5模/6模多工位部件成型

機、Ingramatic獨立式平板搓牙機以及Tecno Lift垂直進料

系統)的供應商。

注意到加速亞洲市場對特殊零件製造需求

的新興產業（例如：電動車）的崛起，Sacma相信

這個區域對具備高精度、高效能和高度設計彈

性機械的需求將會出現勢不可擋的成長趨勢。

因此，製造商要去哪裡找到具備這些關鍵性特

色的機械？答案如同董事長Valeriano所言： 

「除了SACMA之外，捨我其誰！」 


