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扣件產業回顧與展望  文 / Shervin Shahidi Hamedani

工業扣件的展望 
全球工業扣件銷售預計在2016年上升至829億

美元，且在2018年前將以6.12%的年複合成長率成
長。許多國家衰退後的復甦及耐用財的成長決定了

全球扣件銷量。在眾多產業中，汽車生產因受已開

發國家銷售反彈的激勵，預計將以更快的速度成

長，這也會加速扣件銷售。汽車代工生產是工業扣

件最大市場之一，且該市場至2016年前，以價值來
看，成長會最明顯。此外，產能加速和固定投資花費

會導致機械扣件需求增加。不過，來自其他替代接

合技術(例如黏著劑)的競爭在某些市場領域中將拖
累扣件銷售的成長。

亞太區是成長最快速的市場，主要由中國、台

灣和印度主導。全球高度開發國家(也就是美國、西
歐和日本)的工業扣件需求在2006年至2011年的增
長表現都比開發中的工業國慢了許多，且多數已開

發國家的銷售增長速度在2016年前將持續低於平
均。因為這些區域的耐用財生產已相當成熟，對扣

件供應商來說成長機會較少。不過，汽車生產的復

甦以及蕭條期之後的建築花費將讓扣件市場進步

速度更快。

進步快速且劇烈的亞太區！
亞太區(所謂的APAC)在2011至2016年間將出現最快速的需求增長，每年平均7.4%。無庸置疑地，亞太區儘管受限於2006至

2011年間經濟風暴後低迷的成長率，然而堅強中國市場的加速擴張仍將持續以快速腳步往前邁進。規模比中國小的印度市場需
求增加也將強化該區域收入，因為印度銷量在2016年前將會以最快速度爬升。如前所述之耐用財的持續攀升，以及對新改良的
基礎建設零部件有持續需求的亞太國家製造活動將刺激工業扣件需求的大幅增長。該區其他國家的扣件銷售目前是呈現穩健的

趨勢。 
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扣件產業的競爭策略 
儘管成長強勢，該市場仍有許多額

外潛力。與其他製造產業類似，扣件產

業競爭相當激烈，且對當地、本國和全

球經濟皆可產生非常大的影響。一般來

說，製造業面對挑戰和競爭已經不是一

天兩天的事。要在該產業存活和與他人

競爭需要全新和現代化的策略。工業扣

件價格的增加是目前製造商和賣家面對

的主要挑戰之一。青銅、聚碳酸酯、鑄

鐵、不銹鋼和合金等原物料價格上漲的

因素導致工業扣件價格上升。新的策略

讓產業內競爭者可以與對手競爭，並同

時專注在其具競爭力的優勢上。具贏面

的策略奠基於永續性的競爭優勢。有許

多競爭優勢可以支持製造商能在未來的

產業內具備競爭力。 

相似但不一樣 
產業相關扣件的開發是全球工業

扣件改革的關鍵趨勢之一。工業扣件供

應商彼此之間的強力對抗，孕育出全新

具更多特色及有更好性能表現的扣件產

品。甚至，隨著科技發展日益精進，許多

供應商也正在開發可提升效率的產業用

扣件。例如，扣件製造商也在生產具備

更高強度和更好防腐蝕表現的合金扣件

與可扳轉的螺帽。這些扣件也有良好的

溫變耐受性，這在航太國防領域相當重

要。另一項特定產業用的扣件產品則是

預計可以增加塑膠接合應用運作效率的

自鉚和防鬆扣件。

優異品質

如前述，差異性策略已經廣泛應用

於各產業。工業扣件市場的成長受許多

因素影響，其中開發優異品質的末端產

品需求就是最重要的因素之一。提供優

異品質給客戶這檔事並非說發生就能發

生。品質是買家持續在個別領域堅持努

力並設定出方向後的必然結果。使用具

優異品質的高精密工業扣件強化了末端

產品的強度，使其更具可靠性。這幫助

降低維修成本，但會增加生產成本。

低成本安裝 
追求低成本是現今扣件產業發展的主要趨勢之一。製造商致力於將具有省時特

色的新扣件樣式引進市場。不需預鑽孔的扣件以及多功能整合的墊片就是這種低安

裝成本扣件的例子。

客戶和包商顯然地在尋找可以幫助他們節省時間和作業成本的扣件。在許多建

築樣式中，扣件的使用已經越加快速簡便，但在某些國家的沿海地區，建築法規要求

使用結構基樁，扣件的使用已經變得越來越有難度。在颶風侵襲導致災害後，許多

沿海社區也增加了基樁上所需栓合件的數目。

螺栓在基樁建築上已經使用數十年，用以確保結構接合妥善。說起來很簡單，但

對使用者來說這些栓合件要安裝在該領域很有難度。而且接合處若越有難度，就越

有可能無法正確安裝，許多基樁接點的兩側都有縱樑或橫樑。 

這些狀況使得方案解決的需求大增。製造商應要能設計出具備新特色的產品，

以協助客戶以較低成本去更快和更安全達成困難的任務，例如只需幾分幾秒鐘就能

安裝好的扣件。這有助省下數小時的勞力成本，也可讓在高空作業的安裝者作業時

更快更安全。

結論

扣件製造大廠透過提供基本項目以外的品質、運送和技術支援來獲得額外的利

潤。這些市場領導者運用團隊的技術行銷能力，並透過提供創新的緊固和組合產品

方案來實現市場對產品服務的期待。

在這樣高度競爭的市場環境下，完整的客戶滿意度是成功關鍵要素之一。這也

是市場上關鍵的廠商應該積極去尋找的部份。單有忠實客戶群是不夠的，除非製造

商對其需求有完整的了解。
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