
關稅與台幣升值衝擊台灣製造業，這兩個議題在今年 9月 4日於中鋼總部舉辦的聯誼會中，成為討論的主軸。台灣
螺絲工業同業公會蔡永裕理事長在會中表示，由於中國國內市場的內卷情況嚴重，中國的扣件產品向世界各國傾銷，與

台灣的扣件出口商競爭，甚至讓一些在中國有設立工廠的台灣廠商面臨一場苦戰。

「以品質與服務創造優勢」

▲ 台灣螺絲工業同業公會蔡永裕理事長

在美國市場方面，理事長觀察，川普的關稅政策之
衝擊尚未全面反映出來，因此尚未大幅影響到美國進口
商的生意以及美國的內銷市場。然而進口商的進口意願
不高，因為必須負擔對扣件產品徵收的 50% 關稅，再
外加 5% 到 7% 的利息，使營業成本增加很高，權衡之

下，買主寧可向美國當地購買。

針對此現象，理事長舉一個例子，他表示新冠疫情期

間全球運費極度高漲，但買主仍不計高漲的成本負擔，大

量向台灣扣件業者採購下單。當時台灣的扣件售價調高，

仍創下破紀錄的接單量。因此兩相對照之下，今年台灣扣

件業者的接單量減少並不是因為價格上的問題，而是因為

國際供應鏈以及需求的結構受到了衝擊。

以此層面來看，理事長表示台灣業者不可走低價競

爭，而是耐心等待。若是接到急單或低產量的訂單，可進

“

“

行加價來提高台灣扣件產品的價值。「美國市場對我們

來說仍有商機，美國與台灣廠商搭配合作仍是有利的。

對台灣扣件產業來說，情況最糟也不過像現在如此了。」

理事長特別強調，「台灣扣件業者所做的不單是製造，

更主要做的是『服務』。」台灣賣的扣件不是堪用就好，

「我們賣的是保障生命安全的關鍵性扣件，我們有比中

國與東南亞更高的品質與更好的服務與品牌形象！」他

認為台灣的品質優勢無可取代，因此台灣扣件業者在充

滿挑戰的當下更要對自身有信心。
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理事長致詞結束後，中鋼透過簡報提供了當前局勢的分析，並表示川普關稅對全球製造業的採購以及通膨所造成的

衝擊並不如一開始所預期的嚴重，並預測今年底之前降息的可能性很高。中鋼也觀察到中國的鋼鐵減產有助於全球的產

銷秩序好轉，但中國鋼材在今年一至七月的出口量增幅卻仍多達 11%。總體來看，中鋼展望第四季認為市場正釋出正面
訊號，不確定性正在消除，市場在震盪中求穩，供需動能出現回溫，可期待旺季效應，因此市場成長的空間與機會尚存。

最後，在扣件產業方面，台灣螺絲工業同業公會提供的數據顯示，今年前七個月台灣扣件的出口量為 75.18萬噸，
年增 1.58%，平均單價則為每公斤 3.47美金，年減 0.84%。其中，木螺絲、自攻螺絲、螺栓的出口量都有小幅成長，
但螺帽出口量卻下滑。此外，台灣對美國的扣件同期出口量出現下滑，減少了 0.95%，對德國的出口量大幅增加了
24.75%，顯示出在當今情勢下台灣扣件出口流向的變化。

2025年 1月至 7月台灣扣件出口量與單價變化
產品 出口量增幅 (%) 單價增幅 (%)
木螺絲 +2.56 -0.76
自攻螺絲 +4.39 +0.96
螺栓 +4.23 -2.07
螺帽 -7.55 +1.52

2025年 1月至 7月台灣扣件的前五大出口對象國
出口對象國 出口量 (公噸 ) 出口比率 (%) 同比增幅 (%)
美國 346,281 46.06 -0.95
德國 68,810 9.15 24.75
荷蘭 41,662 5.54 -0.95
日本 32,273 4.29 4.10
加拿大 28,976 3.85 7.25
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